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MILWAUKEEL - Jeani Ringkob fundou a StoryBuilt Growth Strategy &amp; Marketing apds
quase uma década no negdcio de pavimentacdo asfaltica e ajudou diversos negdécios a crescer
e se desenvolver no mundo da construcao civil. Em

sua palestra

no

World of Asphalt 2022

, "Superando o gargalo no seu neg6cio: como identifica-lo rapido e corrigi-lo direito, sempre",
ela explicou que as empresas sao muito parecidas com avides.

Ringkob explicou em Nashville que tanto as empresas quanto os aviées exigem atencao
constante, manutencéao regular, melhoria periddica e reparos obedientees para se manterem
no ar. ldentificar gargalos em um negocio é tdo importante quanto identificar falhas em um
avido: Nao fazé-lo pode resultar em um acidente.

Ringkob quebrou o processo anti-gargalo para trés estagios:

1. 1.ldentificar
2. 2.Investigar
3. 3.Implemento

Quando se trata de identificar gargalos, ela disse que muito disso se resume a examinar a
tomada de decisdes. Os lideres do negécio estdo tomando a decisao certa na hora certa? Se
néo, ela explica que pode levar a recursos desperdicados, oportunidades perdidas,
funcionarios mediocres, erros caros... Afunilamentos.

A razao pela qual a tomada de decisées ineficientes pode levar a gargalos € que ela pode tirar
o foco da lideranca do crescimento, a tomada de decisdes confiantes, o investimento, novos
produtos e muito mais, e, em vez disso, forcar os lideres a se concentrarem na sobrevivéncia.
Empresas bem-sucedidas se concentram no crescimento, as empresas paralisadas se
concentram em manter as luzes acesas amanha.



https://www.storybuilt.marketing/
https://woaagg122.mapyourshow.com/8_0/sessions/session-details.cfm?scheduleid=1
https://www.worldofasphalt.com/
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Uma vez identificado o problema, Ringkob diz que o préximo passo é investigar o que foi
encontrado. Foi encontrado alinhamento entre empresa, produto e cliente? O que foi
encontrado sobre os pontos fortes e fracos da empresa, e os da concorréncia? Como € a
estratégia de pré-compra, compra e pés-compra da empresa? O que pode ser feito para
melhorar o que foi encontrado?

O que quer que a investigacao tenha encontrado como uma solucéo potencial para o gargalo
identificado, essa solugéo precisara ser implementada estrategicamente. Ringkob recomenda o
teste "O.M.E.N.".

Objective: Definir o resultado que o negécio pretende alcancgar.

Measurement: Como o progresso sera medido?

Avaliacao e: A frequéncia em que a medicao sera revisada.

Nurture: Como o negécio vai ajustar as coisas a medida que novos dados entram.

Em ultima analise, Ringkob enfatizou muito depende da comunicacéao. Ela diz que a
comunicacao deve ser simples, e deve funcionar, tanto internamente quanto externamente.

Para mais informagdes sobre Jeani Ringkob, ela apresentara "Recrutamento e Retencao de
Melhores Talentos em Todos os Niveis" e "Tomada de Decisao Estratégica para Margens
Aumentadas" no CONEXPO-CON/AGG , que acontece de 14 a 18 de margo de 2023 no
Centro de Convencgoes de Las Vegas. A CONEXPO-CON/AGG oferece

trilhas de educacao inteiras

para ajudar as empresas "Atrair, Engajar & Reter Talentos" e "Praticas Recomendadas de
Negocios". Visite conexpoconagg.com para saber mais.

Sobre o Mundo do Asfalto

Realizada todos 0s anos, exceto durante os anos conexpo-CON/AGG, o World of Asphalt é a
principal feira e conferéncia focada nas industrias de asfalto e pavimentacao, cuja edicado mais
recente foi reconhecida pelo

Executivo da Feira

como uma das feiras de crescimento "
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https://www.conexpoconagg.com/
https://www.conexpoconagg.com/visit/education
https://www.worldofasphalt.com/
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Mais Rapidas

50

". A mostra apresenta a melhor educacao, e equipamentos, produtos, servicos e tecnologias de
ultima geracao para as industrias de asfalto e pavimentagéo. O proximo World of Asphalt,
co-localizado com a AGG1 Academy & Expo, sera realizado de 25 a 27 de marco de 2024 no
Music City Center em Nashville, Tenn. Para mais informag¢des sobre o Mundo do Asfalto, visite
www.WorldOfAsphalt.com.

Sobre a Associacao dos Fabricantes de Equipamentos (AEM)

A AEM é o grupo de comércio internacional com sede na América do Norte que representa
fabricantes e fornecedores de equipamentos off-road com mais de 1.000 empresas e mais de
200 linhas de produtos nos setores da industria agricola e da construgao civil em todo o
mundo. A industria de fabricacdo de equipamentos nos Estados Unidos suporta 2,8 milhdes de
empregos e contribui com cerca de US$ 288 bilhdes para a economia a cada ano.

Sobre a Associacao Nacional de Pavimento Asfaltico (NAPA)

A Associacao Nacional de Pavimento Asfaltico (NAPA) é a Unica associagdao comercial que
representa exclusivamente os interesses do produtor/contratante de asfalto em nivel nacional
com o Congresso, 6rgaos governamentais e outras organizagcdes nacionais de comércio e
negocios. A NAPA apoia um programa de pesquisa ativo destinado a melhorar a qualidade das
pavimentacdes asfalticas e técnicas de pavimentacao utilizadas na construcao de estradas,
ruas, rodovias, estacionamentos, aeroportos e instalagées ambientais e recreativas. A
associacao fornece materiais e informagdes técnicas, educacionais e de marketing aos seus
associados; fornece informagdes sobre produtos aos usudrios e especificadores de materiais
de pavimentacao; e realiza cursos de treinamento. A associacdo, que conta com mais de 1.200
empresas como membros, foi fundada em 1955.
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https://www.worldofasphalt.com/press/press-releases/world-of-asphalt-added-to-trade-show-executives-fa
https://www.aem.org/
http://www.asphaltpavement.org/

